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执行摘要 

 
 

我有机会在金希尔银行进行为期6个月的实习，作为我在巴黎多芬大学学习的一部
分。 
我在巴黎多芬大学的学习。金郡银行是一家特别注重创新的公司，它的目标是彻
底改变我们今天所知的金融。它是如何做到这一点的呢？多亏了一个名为 "大决战 
"的庞大计划，我在过去6个月中得以参与其中。 
 

这份实习报告旨在追溯该计划的起源、其主要运作原则和目标。它还将详细介绍

我被分配的任务，以便将它们与在巴黎多芬大学的研讨会上获得的理论知识联系

起来。 

"那是所有钱的地方，在良好的压力下，有大量的肾上腺素，一

些超节奏和活跃的东西，令人兴奋，具有挑战性，接近非常好

的头颅..." 
Jérôme Kervioul – «我可能已经错过了我的生活» (2016) 

 

 

鸣谢 : 

我想感谢金希尔团队提供的建议和服务。感谢他们，我经历了一次真正的人类冒险

，但我也学到了在银行和金融界取得一席之地的要领。 

我还要感谢巴黎多芬大学的所有教授，感谢他们的优质课程，感谢他们给我的时间

，以及他们的教学支持。 

感谢我的父母，他们一直支持我的选择，并感谢他们让我能够 

走到这一步。 
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简介 
你会发现你需要知道的一切，以及更多关于如何将一个简单的家庭银行变成真正的

战争机器。 

将一个简单的家庭银行变成一个真正的战争机器。 

 

私人银行GoldHire 
GoldHire银行是一家小型私人银行，拥有大型银行的野心。 

A. 公司情况介绍 

金郡银行是一个小型组织，拥有不到50名员工。它的总部在瑞士的苏黎世。它的客

户来自世界各地，这得益于它在金融投资业内人士中的国际声誉。 

 

B. 介绍金郡银行的历史 

金希尔银行最初是一家小型的家庭银行，由瑞士先驱者于1875年创立。最初

，它的活动仅限于弗里堡州，该州以瑞士最大的湖泊纳沙泰尔湖闻名。由于前两

代人的投资和辛勤工作，金希尔此后几乎不间断地发展。它现在是瑞士最具创新

性的银行。 

 

C. ARMAGEDDON项目 

Goldhire项目（名为ARMAGEDDON）的高度敏感地位使我无法提供详细的信息。因

此，我将刻意保持我的描述的一般性。简而言之，它包括开发颠覆性的金融产品，

将商品价格的衍生品（MECN、London Ste、NASDAQ）的结构变量相结合。我不能在
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这里给你计算和语义上交织贴现经济业绩的波动成分的公式。然而，我可以说，我

为能够参与这样一个颠覆性的项目而感到自豪，这个项目有望为GoldHire带来巨大的

财务收益。我非常荣幸地在该项目巨大的首席金融家的指导下工作                   。 

 

I. 已执行的任务 
我的实习远不是一个复印咖啡馆，我的实习特别充实，因为 

我被赋予了不同的使命。 

A. 常规任务 

我在大决战项目上的工作是背景项目。同时，为了完善竞争和经济全景，我负责了

各种监测和尽职调查行动。 

在能够开发颠覆性的金融产品之前，有必要对市场上已经存在的东西，尤其是对尚

未存在的东西，获得详细和详尽的了解。 

因此，我的工作是: 

- 研究金融技术对金融服务的颠覆性趋势（阅读审计公司、咨询公司或论坛的各种报

告）。 

- 衍生品交易的研究（农产品/贵金属）。 

贵金属）。 

- 研究世界股票市场指数的行为和周期性变化。 

 

B. 地点市场的研究 

因为在不了解目标的情况下，人们是不会决定发展一个企业的，所以营销策略必须

基于相关市场的具体情况。 

营销策略必须基于相关市场的特殊性。 

 

Goldhire的雄心是先确认其在欧洲市场的影响力，然后再考虑在全球范围内的发展，

甚至是超越：Goldhire的做法非常具有未来性，它正准备在未来的世界商业中心设立

机构。 
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C. 竞争分析 

这个阶段是必不可少的，因为你知道它有点 "必须"。 

它可以让你摸清目标市场的参与者，诊断他们的优势和劣势，以便采取不同的定位

和战略。 

这包括 : 

- 识别各种竞争者：研究直接竞争者、间接竞争者，看到潜在的竞争。 

- 拟定一份明显的竞争者名单。 

- 分析竞争者的报价：其产品、销售和营销。 

- 分析 "竞争基准 "数据。 

- 对所进行的竞争分析进行解释。 

 

结论 

 
正如你所看到的，我在金海银行的实习在专业和个人方面都给了我很大的收获。 

在专业上和个人上都有很大的收获。 

我能够为银行的重要项目工作，我立即融入了工作团队，当然，我还能够与同事交

流并提出想法。 

我还遇到了一些非常好的人，我不会忘记他们，我希望很快能再次见到他们。 

在大学的长椅上，我们跟随我们的讲座，我们做笔记，我们试图掌握我们所学科目

的基础知识。然而，没有什么比沉浸在一个公司中，能够亲自看到真实的生活是怎

样的，业务是如何发展的，像金汇银行这样的银行是如何研究周围的市场以利用它

的。 

我再次感谢GoldHire团队对我的欢迎，感谢他们传授了这么多东西，让我对金融世

界有了不同的看法。 


